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Днес погледите на телекому-
никационния бранш са насо-
чени към един процес, който 
може би няма аналог в исто-
рията на този технологичен 
сектор.  Всички свързват 
очакванията за навлизането 
на следващо поколение ин-
тегрирани услуги, изцяло ба-
зирани на IP, с изчезването на 
традиционната ни предста-
ва за достъп до информация, 
масмедии и далекосъобщения. 
Досегашните концепции за 
телефон, телевизия, радио, 
Интернет и много други пос-
тепенно ще бъдат заменени 
от представата, че можем 
да получаваме достъп до 
каквато искаме информация 
или услуги, базирани на една 
конвергентна IP базирана 

инфраструктура. По своите 
мащаби и по големите очак-
вания този процес донякъде 
наподобява плановете за 
навлизане на 3G мобилните 
комуникации, рекламирани 
широко през 1999 г. и 2000 г., 
въпреки че първите клетъч-
ни услуги от трето поколе-
ние стартираха две години 
по-късно.

Истината обаче е ,  че 
потребителите рядко се 
интересуват от новите 
технологични постижения 
сами по себе си. Те очакват 
да получат

работещи и  
надеждни услуги,

преминали през тестове 
и отстраняване на недос-
татъците. Затова въпроси-
телните пред навлизането 
на новите NGN приложения 

в бизнеса може да се окажат 
повече от техническите 
проблеми по тяхното внед-
ряване.

“Това, което искат пот-
ребителите, е гъвкавост при 
използването на честотния 
капацитет, простота и , 
разбира се, те искат всич-
ко това на по-ниска цена”, 
смята Алиреца Махмуудша-

хи, технически директор в 
компанията Colt и един от 
водещите експерти в сфера-
та на мрежите от следващо 
поколение и IMS услугите. Той 
бе сред изявените лектори 
на конференцията NetEvents 
2007, която събра между 22 
и 23 февруари във френския 
курорт Евиан представите-
ли на медии, телекомуника-
ционния и мрежов бизнес от 
петте континента. Сред 
гостите на събитието бяха 
анализатори от водещи ком-
пании за пазарни проучвания, 
включително Yankee Group, 
Gartner  и  Moriana Group, 
както и мениджъри от тех-
нологични лидери като Avaya, 
Actelis Networks, Next Step, 
Corrigent Systems, Colt и др. 
В рамките на конференци-
ята бяха обсъдени редица 
потенциални проблеми пред 
внедряването на

комуникациите от 
следващо поколение,

с акцент върху новите 
предизвикателства пред 
сигурността, контрола на 
достъпа, както и какви са 
реалните ползи от внедря-
ването на NGN.

“Думата “съвместимост” 
често има две значения, смя-
та Мак Тейлър, създател на 
Moriana Group, компания за 
пазарни анализи, фокусирана 
изцяло върху развитието 
на следващото поколение 
мрежи. - Едно е значението 
за търговските служители и 
маркетинг специалистите в 
телекомите, и съвсем друго 
– за мрежовия отдел на кли-
ента.” Затова  от огромно 
значение е извеждането на 
преден план на реалните 
ползи за корпоративните 
клиенти от внедряването 
на NGN. Самото преминаване 
от традиционна към IP кому-
никационна инфраструктура 

е свързано с редица важни 
въпроси за ИТ мениджмънта 
на едно предприятие: Ще 
може ли компанията да уп-
равлява сама новата мрежа? 
Трябва ли да предпочете из-
несените услуги по поддръж-
ка на външен доставчик? 
Изобщо трябва ли при това 
положение да има собствена 
IP централа, инсталирана 
в офиса, или това вече не е 
нужно?

Предизвикателствата 
са много както за клиента, 
така и за доставчика на 
телекомуникационни услуги. 

“Ние се придвижваме от 
концепцията за традиционен 
телеком към

компания, предлагаща 
решения”,

смята по  този повод 
Махмуудшахи от Colt. Очак-
ванията са, че традицион-
ните технологии постепен-
но ще бъдат заменени от 
Ethernet технологии, които 
ще доминират не само в 
основната мрежа на опера-
тора, но ще се наложат и 
като решение за достъп в 
последната миля. Интересно 
е също, че все по-рядко дви-
жещата сила в този процес 
ще бъде намаляването на 
разходите за комуникации 
и все по-често ще чуваме 
да се говори за предлага-
нето на нови услуги, нови 
възможности и форми на 
интегрирана комуникация. 
“Въпреки че намаляването 
на оперативните разходи е 
основната полза днес, ние в 
Colt вярваме, че

дългосрочните ползи от 
IP телефонията

ще са свързани с възмож-
но с т т а  да  у пр авл яв а т е 
вашата комуникационна ин-

фраструктура по-ефикасно 
и най-вече да дадете възмож-
ност на служителите си да 
работят по-интелигентно”, 
смята Махмуудшахи.

“ Гло ба л ни т е  пр и хо ди 
на  пр о из в о ди т ели т е  на 
E t h e r n e t  ком у т а т о р и  и 
маршрутизатори от опера-
торски клас (CESR - Carrier 
Ethernet Switch and Router) 
са се увеличили с порази-
телните 132% за периода 
от 2005 г .  до 2006 г .  и ще 
продължават да нарастват, 
достигайки $9,1 млрд. през 
2010 г .” ,  каза Майкъл Хау-
ард, анализатор в Infonetics 
Research .  Оперативният 
директор на индустриалния 
съюз Metro Ethernet Forum 
(MEF) Кевин Вакоун също 
подчерта разширяващия 
се обхват на сегмента на 
Carrier  Ethernet ,  както и 
стратегическата роля, коя-
то MEF ще има в тази сфе-
ра през настоящата година. 
Кевин има зад себе си 25 г. 
опит в сферата на мрежи-
те и телекомуникациите, 
включително 2 г. като гла-

вен изпълнителен директор 
на DIATEM Networks и 6 г . 
като президент и CEO на 
Nuvo Network Management. 
Според него днес “MEF се е 
доказал като един от най-
динамичните и уважавани 
форуми в бранша.”

“MEF непрекъснато се 
разраства от 2001 г. насам, 
но значително ускори расте-
жа си тази година”, посочи 
и пр езидентът на Metro 
Ethernet Forum Нан Чен, до-
бавяйки, че според всички 
индикации тази тенденция 
ще продължи. Според него 
тя е показателна за това, 
което се случва със сектора, 
и за промените, които се 
очаква да настъпят през 
следващите години.

Кой ще спечели от следващото 
поколение мрежи?

Развитието на NGN технологиите е очакваната от всички следваща стъпка в телекомуникационния бранш. Все по-често обаче 
се налага въпросът какви са реалните ползи, които един корпоративен клиент може да извлече от навлизането на следващото 
поколение комуникации. Тази тема бе сред основните акценти на провелата се преди седмица конференция Net Events 2007

Алиреца Махмуудшахи, 
технически директор в 
компанията Colt

 Нан Чен, президент на  
Metro Ethernet Forum
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Абонамент за 2 години - 
COMPUTERWORLD+NetworkWorld

66 лв. с ДДС

Пробен абонамент 
COMPUTERWORLD+NetworkWorld за 3 месеца 

9 лв. с ДДС

Computerworld + NetworkWorld

Computerworld + NetworkWorld 
академичен

Computerworld + NetworkWorld 
пробен

Computerworld + NetworkWorld 
2 години

36 лева с ДДС
за 1 година

До 54% ОТСТЪПКА от коричната цена

мата и конкурентна мрежа 
за продажба с единно високо 
качество на обслужването. 
За трета поредна година 
награждаваме най-успешните 
дилъри, като по този начин 
им благодарим за доброто 
сътрудничество и изключи-
телните резултати”, каза 
Насалевска. 

Освен Аудито операто-
рът подари на най-успешни-
те си търговски представи-
тели едноседмична екскурзия 
за двама до Рим, едноседмич-
на екскурзия за двама до Ду-
бай и едноседмична екскурзия 
за двама до Малдивските 
острови.


